


名刺をデータ管理！
担当者の異動も管理可能

取引先担当者の名刺をタイムラインで管理。
担当者の異動も編集で簡単に管理できます。

らくらく引継ぎ！
取引先の情報一元管理

取引先情報の一元化を実現することにより、
引継ぎ情報の引き渡しが簡単です。

スピードアップ！
契約書類の手続き処理

「クラウドサイン」の電子契約により、
書類処理のスピードアップを図れます。

近日実装

組織と繋がる、過去と未来に繋げる
社内の取引先情報を統一することで、各社員の視点からの全体見える化を実現しました。日報作成（訪問予定作成）を 行った社員の日
報をほかの社員が簡単に閲覧でき、必要資料を提案したり次回に活かせるアドバイスをすることができます。すると、社員同士の協力
体制がこれまで以上に築き上げられ、アドバイスを受けた方も結果に繋がりやすくなります。

タイムラインで見やすい日報管理！
「取引先別」「取引先支店別」「取引先担当者別」それぞれのタイムラインで
日報を管理できます。

いつでもどこでも
日報作成！

デバイスを問わないので、移動中でもスマ
ホやタブレットで「日報」を作成できます。

アドバイス機能で
社員同士の連携力アップ！

日報作成者にアドバイスができ、
次のアクションへのサポートができます。

日報には訪問先の写真、
資料を残せます。
自分の部署の営業予定、
営業日報が管理できます。

誰がどの担当者（決裁権
がある担当者かどうか）
に営業をしたか確認する
ことができます。

● 取引先別日報
● 取引先支店別日報
● 取引先担当者別日報
● 日報別資料管理

「営業Bizデイリー」は社員の負担軽減・業務効率化を実現した情報共有システムです

業務中のあれこれ、ありませんか？

社員の鈴木君、あの取引
先とは、どんな契約を進
めていたんだろう。

早く事務所に戻って日報作
成しないといけないのに。
電車の中で書けたらなぁ。

みんな上司には報告して
いるけど、同僚の状況が
見えないなぁ。

あの時の提案資料は
どのバージョン資料
だったっけ？


